Thème : « L'accompagnement des PME sur le bassin méditerranéen ».

Intervention Boris Mitelman, représentant Finances et Conseil Méditerranée

« Arrivé en début d'après midi, j'ai eu l'opportunité d'assister à la cession de travail qui m'a confirmé , par la qualité des interventions mais aussi par la pertinence des questions posées lors des débats, la compétence de nos confrères du Maghreb.
Par ailleurs l'organisation, l'accueil, le rythme de travail et les conditions matérielles ont été de très bon niveau.
 

Les exposés, variés mais complémentaires, ont porté sur les expériences de financement des PME par les banques des différents pays, sur les possibilités de contre garanties ou sur l'expérience de la banque de développement le tout orchestré par des régulateurs enthousiastes.
 

Pour ma part, le lendemain, et après le brillant exposé de Christian Apothéloz, j'ai abordé le thème de l'accompagnement des PME sur le bassin méditerranéen selon le plan suivant : 
- L'explosion des échanges commerciaux internationaux depuis 20 ans : origines macroéconomiques (dérégulation, amélioration des transports, rétrécissement de l'espace et du temps avec les NTIC)
- Cette tendance lourde est encore renforcée sur le bassin méditerranéen du fait d'un long passé commercial, d'une frontière maritime commune et de liens historiques (enjeux chiffrés).
- L'accompagnement des PME passe par une identification des besoins et des freins au commerce afin d'apporter les réponses idoines : analyse d'une étude sur les attentes des PME.
- Au terme de cette étude il ressort que les typologies de besoins des PME peuvent se résumer en deux grandes rubriques : 
· Des problématiques de connaissance de marché, de réseaux et d'assistance juridique et comptable. 
A cette variété de besoins répondent des organismes spécialisés : d'une part Finances conseil méditerranée en insistant sur la complémentarité et l'efficacité offertes par ce véritable pôle de compétence regroupant des spécialistes de différents métiers du chiffre et du conseil et d'autre part Pramex international .
· Des besoins de financement et de gestion des opérations classiques monétaires et / ou garanties : c'est le rôle des banques dont mon exemple a été la Banque Populaire avec les réponses classiques que sont les moyens de paiement et de gestion, les financements courts et moyens terme, l'affacturage, les cautions de marché et les solutions de capital développement.
Les échanges avec les organisateurs, avec M. Larbi et d'autres intervenants notamment Coface et Oséo ainsi qu'avec les banques locales ont été fort enrichissants. »
